TEUSSILE Vidut I riall g A LU

i a -~ 1.3 3
{ n -.inq-'-.l-- s T Ak ] 2 i Tae = h : . de r h
I .'iul‘{ | Lﬂ bunne nEtre -
J i1 Et charm st P "'.E
I 1 = ] —F“
l ' : Pt e
| | E '-té'
= . Atudam se reposilanse | . pershreialy
Tt O s hau degamase. 17 e
W ENT i e
= o Rt < ardl 4 By 2055 —_— | n:u o
) = i - iy E,*;_ e ..E
TETE D'AREICHE ] e
T Atulam se repositionne ek it 4 v

51]]’]3 W'

mw.rl-nnr:'l
sapeprhee niit [1m,
par Hariee Lo
s ol BT
mnphts 3 Frpoge
poas wn ahdfire 'l

1,4% npllom dheuroy o
Ferrstion, ool Ef

e st dar Un L

conneil pasiien Pl 4

pid um patan DO

s i i
o e
L e

| iiagrds stmant
B et sl ik,

ressvrenlsen. J00%, jan plan de

EN BREF

oIS

haut de gamme |

ATULAM

weserd il
__Fﬁ:-'u.-um-rhﬂ
L — piprh
-n-:" | I as
S wn s, i T i
=== 18 con
H".E...mtr ' = . . i
:'quu.intowmw-wf“" T B, 1 bl mﬁﬂlﬂ{'ﬂmmﬁﬁﬂ
sialutates ot Iy MU ;
ubkhers rrals ofls detd

wenled owlie ., ol

rmmn:n:h’ifdﬂ doun, Mg,

it b Gt I.I-Ibn(l:..::

:l‘::q: i, I lﬂlr!|u|l!ﬂr|Hl
axieiedn ls cnp d5w

o do s agen

07, n s iy pris s

apport b Fampriirn 2005
Ll L e AN

i3

W
(50 “H’ﬂl]r

n i
LI B

3 s pyrenenmmenany iy
ST ey Novelli a inaugure les n
ARNAGES W Lo wrl'ﬁl:i::' d'Frat Hervé Tw'-t-“' 1 inaitg )

\

Entre Gouton of Sardent, Ir.-_ spcritoire dElot
Harvie Novelll @ foit étope & barnoges ou il @
notarmmant inougur les fouvesus locoux de
lo sockiié Atulom, specialisde dons bos fene-
tres ot portes en bois hout de gomme.

T el

ENTREPHISE M ATULAM incarne

o mnches ol b e |1

waue. Khes ey i ey

bups, 04 05 WM jan |
Tssr e, Abwhar in

WA £ et cMee prmgs.
ki Limegew Bapior e
COAGE § (P, Al 1,
Fenmepilee de Mrnaged,
vils emithiemi 21 nfarnes
digapealt cm cAllin o ad
s e EAS M 68 v age
PuFAl bier wl dadyae
Elierih O B e i -
NI Alslany, speiafs

dana ks Mt Sei

Tl die greimo dnmgiy

stinunfhmi &7 s

A TR
Ir SRR e ampay W
[

e

L guualing poee

Tyme e Hisbaee Beilial Al b« epmie st i s
i IR [ | AR ke ol ki Somd e
m iabivfe e, LN dadin 15+, Mkl ke Fistaghy &
EEEEN— PcnduLTIos B e e

lormalines 1 7affae. nays
L et duiss i e
wetinahie wliusure pem
WETHElE g wpen o
Pkt pégnilirirg
e Vertrepnisd & fisv s

bama S

o i Vi O Tendires,
L oepringun & |ssxan
A% M deubbind b surds-
o8 Au il Gy ki ile
BN i, 8 e § il
o {rams Basten e {amilise

i Aavivr Le

A irreaillai dany b

i immedL B L dhsiromy de

I - ey e e
s b ] L HE' #ad i

g

sion d 'ﬁtulnmjf

Al

i
ol

i

ot i el e
- -
St EoTeoe

e T il e e AR
i et | ey e ¢
SR T
"‘",...“':H_ | e e e i e
A alle o :&_l‘ﬁ‘ﬂ
e | e St -
u-!"qun-lrm ﬁ;m*

Pusine i s campagne et alfiche une

Objectif : 100 menuiseri

I3 gl e W i, il
BT e Srine w1 Maree ]
Tl b quE
D L ey
el phanemandd his

ainy aland bn vempagne

= Kutlv dnccks way
i ikeand 00 Ex ygaalind gy

i
i
fil
i
H

i

i

| P 1
et et e
ary i e phenE <

o e, e (B0 %
gl 4 s e
FLoamah ity wuss wins
S pAapaiangn conoe
"-ﬂ-'{-"l-rr'-hc K e
MO Wi, s TEng de
IRk st de moneyy
A'Wabng @l Ermp g

i

P
L gl ¥ .l

i
i

.L-t:m'l“““"" g

jupin dle EpEMLE

es par jour

AUl
O o b
RV
e 4 pralingr o
SREES » | i
s 18 Lk g
Tedrgn whin of
o 't ipien

e Lunine s Ls
| man w0 v il
Atnaiuiman
T T
. Wil e
|m.-h1m U
Wik B0 pegnd, T
dlnmne ibe jas
WG e brw e
(R0 D wa ANT
ML Ty chally
TAUE pEIEEL pri
=a

it s

TEEIE recah
FEminite gantis
Diw duyasrn
s,

Trodiles 17
P el —



HISTOIRE

Création de I'’entreprise individuelle « Les Menuiseries
Marchoises » par M. Jarroir, spécialisée a I’échelle artisanale dans
la fabrication sur-mesure de fenétres et de portes en bois.

Transformation en SARL sous la dénomination «c ATULAM ».

Atulam se spécialise dans la fabrication de fenétres en
bois sur mesure.

Reprise de la société par Xavier LECOMPTE. CA : 1.5 millions
d’euros, 21 salariés et un seul client. Objectif : élargir la gamme et
développer le portefeuille client pour ne plus dépendre d’un seul
donneur d’ordre.

Premier agrandissement de I'usine - 40 salariés.

Deuxieme agrandissement de I'usine - 77 salariés
Investissement massif : doublement de la surface de
production, acquisition de 3 nouvelles lignes de production.

Renforcement des équipes commerciales et des actions de
communication (salons professionnels, relations presse..).
Instauration des 2x7 et généralisation de la polyvalence dans
I’atelier pour gagner en production et en productivité.

Troisieme agrandissement de I'usine et des bureaux - 110 salariés
5000 m? d’extension - Lancement de la marque « La fenétre francaise »
et de la garantie 12 ans gratuite sur la finition peinture.

BOIS - TRADITION - INNOVATION

S —— E—
Le marché des fenétres et portes en bois est un marché

a faible concurrence. Sa clientele posséde un fort
pouvoir d’achat. Chaque client satisfait devient ensuite
un prescripteur trés actif. Le bois représente aujourd’hui
15% du marché de la rénovation.

EN FINIR AVEC LES CLICHES SUR LE BOIS

NON, les menuiseries bois ne doivent pas étre repeintes
tous les ans | La finition peinture (blanche ou opaque)
sur nos fenétres est garantie 12 ans sur chéne et bois
exotique.

Bon a savoir : nous avons posé nos premiers chantiers
en finition usine il y a maintenant 18 ans et ceux ci sont
encore en parfait état !

OUI, les menuiseries Bois peuvent suivre I’évolution
de votre intérieur en étant repeintes trés facilement a
vos nouvelles couleurs et suivre la tendance déco du
moment.

NON, les menuiseries bois ne se déforment pas !
Grace aux nouvelles techniques du lamellé collé et de
’aboutage, les problemes de cintrage n’existent plus.

OUI, les menuiseries bois sont écologiques ! Le bois est
un matériau noble, naturel, recyclable et la technique du
lamellé collé optimise la ressource en limitant les pertes.

LA QUALITE DES MENUISERIES ATULAM

Atulam développe depuis plus de 50 ans son expertise
dans la fenétre bois et a construit sa croissance sur la
qualité des produits et du service. Aujourd’hui, Atulam,
c’est 10 000 m2 d’atelier, 110 salariés, un CA de 14
millions d’euros et environ 900 clients menuisiers et
fenétriers répartis sur tout le territoire francais.

DES MENUISERIES FAITES POUR DURER

Nous sélectionnons les essences de bois pour leur
qualité et leur durabilité naturelle et exigeons la
certification PEFC ou FSC.

Nous assurons une trés bonne tenue des ouvrants
grace a I'assemblage par double enfourchement (tenon
et mortaise) plus solide que I'assemblage mécanique.
Cela nous permet de répondre a des demandes de
fabrications de tres grandes dimensions : 2,75 m.

Notre objectif : répondre a toutes les demandes avec des
possibilités de personnalisations quasi infinies (style,
forme, essence de bois, quincaillerie, petits bois, finition,
vitrage..).

FAIRE LA DIFFERENCE AVEC LE BOIS !

Un véritable savoir-faire et du vrai sur-mesure

La possibilité de reproduire I'esthétique d’une porte
d’entrée existante, d’en conserver les grilles de défense
originales. Un savoir-faire reconnu par les architectes
(menuiseries cintrées en plan avec vitrage bombé,

nez de corbin, fenétre a ogive, gueule de loup, volets
intérieurs...).

Le Label menuiserie 21 :

Une garantie de qualité de fabrication et de
performances.

Des menuiseries performantes pour s’adapter a
toutes les exigences en matiere d’isolation thermique,
acoustique ou de protection et répondre aux criteres
d’éligibilité aux crédits d’impdts.

Des produits aboutis et bien finis

- Vitrage a Isolation Thermique Renforcée en standard
(une face faible émissivité, intercalaire warm-edge, gaz
argon).

- Entrebailleur (méme fonctionnalité que I'oscillo-battant
sans la plus-value) et verrou bas sur I'ouvrant semi-fixe
en standard.

- Fiches et poignée Sécustik en ton titane F9 en
standard.

- Parcloses a doucines ou pente a 15° ou pente a 45°
imitation solin de mastic (en extérieur seulement) au
choix sans plus-value.

- Finitions usine (toutes les nuances RAL sont possibles)
avec des produits de grande qualité et I'application de
process rigoureux.

- Le souci du détail avec I’lharmonie visuelle entre les
joints d’étanchéité noirs sur les menuiseries laquées,
I'intercalaire de vitrage noir et le joint noir kiso en dos
de parclose.

NOS SERVICES D’ACCOMPAGNEMENT

- Des délais annoncés et tenus.

- Un service commercial de proximité.

- Des outils commerciaux pour appuyer les démarches
sur le terrain (mallette expo, catalogues, site internet..).
- Des visites usine organisées pour découvrir 'outil de
production et faire connaissance avec nos équipes.

- Un accompagnement gratuit a la pose : pour la 1ére
commande de chaque nouveau client un technicien
de 'usine vient gratuitement une journée entiére sur
le chantier de pose pour construire un vrai partenariat
technique.

- Un interlocuteur unique a I'usine pour conseiller et
gérer chaque commande.

- Un service aprés vente qui agit vite et intervient sur
toute la France pour la satisfaction des clients.



¥ Evolution du CA
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Une entreprise dynamique référente
dans son secteur et vecteur d’emplois
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